Dnevi podjetniskih priloznosti 2013

Na Zavodu za podjetnistvo in turizem BreZice enota Center za podjetnistvo pripravljamo v
Casu od 26. 2. do 28. 2. 2013 Dneve podjetniskih priloZznosti. Gre za niz brezplacnih
uporabnih predavanj namenjenih tako podjetnikom, ki iS¢ejo nove poslovne priloZznosti kot
tudi tistim, ki o tem Sele razmisljajo.

Zaceli bomo s predavanjem, namenjenim predvsem Studentom, katerim Zelimo priblizati
podjetniski duh, nacin razmisljanja in posredovati tiste klju¢ne informacije za zacetek
samostojne podjetniske poti. Nadaljevali pa predvsem z vsebinami, ki bodo zanimiva in
uporabna vsem ostalim ciljnim publikam — predvsem podjetnikom, lastnikom nepremicnin,
posameznikom, ki iS¢ejo nove poslovne priloZnosti in drugim.

Rdeca nit vseh predavanj je, kako v trenutni gospodarski situaciji poskrbeti za napredek,
izboljsati prodajo tako preko spleta kot s pomocjo posebne metode. Izvedeli boste kako z
investicijami v ucinkovito rabo energije prihraniti in kako izvesti nove investicije na tem
podrocju. Obravnavali pa bomo tudi podrocje pridobivanja sredstev tako domacih kot tujih
za mala in srednja podjetja. Za zakljucek pa se nam bo pridruzil Se zmagovalec natecaja
Start:up-a 2012 in predstavil svojo izkusnjo iz natecaja.

Predavanja bodo potekala v Mestni hisi, Cesta prvih borcev 22, BreZice (prvo nadstropje).
Lokacija.

Program predavanj

Torek, 26. 2. 2013

13.00 — 15.00 Student podjetnik — zakaj pa ne. Namen srecanja je mlade vzpodbuditi, da zaénejo
razmisljati o svojih Zivljenjskih in kariernih ciljih ter jih usmeriti v bolj aktivno prezivljanje svojega
Casa. Pokazati jim Zelimo, da je moZno doseli sanje, le potruditi se je treba zanje. Vsi uspesni
posamezniki so namre¢ nekoc¢ bili v isti situaciji, kot mi: na zacetku svoje poti. (Matija Goljar,
Ustvarjalnik, pospesevalnik mladinskega podjetnistva)

15.00 — 16.00 Podjetnik zacetnik v Banki Koper in aktualna ponudba za podjetnike. Kaksne
ugodnosti lahko podjetnik pridobi v banki ob zacetku svoje poslovne poti ? Predstavitev skupnega
paketa Banke Koper in podjetja SAOP. Ponudba Banke Koper za investicije in obratne namene v
podjetnistvu (MatjaZ Tasic, Banka Koper).

16.00 — 17.00 " Telesales" dodana vrednost za podjetja. Dejstvo je, da reklamni oglasi, jumbo plakati
in ostali reklamni oglasi doprinesejo podjetju prepoznavnost na trgu, ne pa novih strank. Za
pridobitev novih strank je potrebno najprej prisluhniti njihovim Zeljam, potrebam... Kako? Skozi
telesales metodo (vec letne prakse dela za Microsoft) zaznamo bolecine vase stranke, ugotovimo
realno sliko in ji ponudimo resitev. Kaj podjetje pridobi? Osvezitev CRM -ja, profilirano bazo strank,
nove prodajne priloZznosti etc. (Emus, Ema Blejc s.p.)


http://zemljevid.najdi.si/search_maps.jsp?q=cesta+prvih+borcev+22+bre%C5%BEice&hpage=my&offset=0&selfld=0&acnum=10&foxsbar=page

17.00 — 18.00 PriloZznosti v energetski ucinkovitosti. Predstavljene bodo osnovne moZnosti
ucinkovite rabe energije (URE) in obnovljivih virov energije (OVE). Kako s sistemati¢nim pristopom
poiskati najvecje energetske porabnike ter jih nadomestiti z ucinkovitejSimi tehnologijami in
cenejsSimi energenti. Prestavljeni bodo primeri izvedbe izboljsanja energetske ucinkovitosti z obnovo
oboda stavbe (okna, fasada, streha), ogrevalno- prezracevalnega sistema (izbira energenta in
u¢inkovite naprave), priprava tople sanitarne vode (SSE,TC), izgradnja sonéne elektrarne, uvedba
energetskega knjigovodstva,... (Energetski svetovalec - Marko Pirc).

Sreda, 27. 2. 2013

15.00 — Spletna stran ki prodaja. Vsebina predavanja je prilagojena predvsem samostojnim
podjetnikom, lastnikom manjsih podjetij ali zaposlenim v njih, obrtnikom in tistim, ki ravnokar
vstopajo v svet podjetnistva. Ce se najdete v tem opisu, ne zamudite priloznosti za pridobivanje
novega znanja! (Uros CimZar, Domovanje d.o.0.).

17.00 — Pridobivanje sredstev za mala in srednja podjetja. Predavanje obsega predstavitev
financiranja po virih (nepovratni viri, subvencije, krediti) s pregledom moznih virov po sektorjih:
gospodarstvo, kmetijstvo, ekologija, energija, sociala, izobraZevanje, inovacije, in drugi. Predstavitev
postopkov pri pripravi dokumentacije, pregled obrazcev za prijavo in kdaj je potreben tudi Poslovni
nacrt. Predstavitev izdelave finan¢nega nacrta projekta ali investicije. Pregled moZnosti financiranja
projektov malih in srednjih podjetij direktno iz sredstev Evropske komisije. Kaj je pomembno ko
prejmem sklep o sofinanciranju projekta, kako ravnati, da prejmem vsa sredstva iz pogodbe.
Porocanje o zakljuc¢ku projekta. (Agencija Ave — Alenka Vodocnik s.p.)

Cetrtek, 28. 2. 2013

15.00 — 16. Kako z optimizacijo zavarovanj in nalozb doseci optimum. Na predavanju boste izvedeli:
Kako doseli optimum zavarovanj in naloZb; Najveje napake pri optimizaciji zavarovanj; KakSne
ucinke lahko doseZzemo in koliko lahko prihranimo; Kako dale¢ (lahko) gre zvestoba zastopniku ene
zavarovalnice; Kako prepoznati in kako se izogniti banénim posojilnim trikom; Kako se pravilno
zavarovati in kaj je novega na trgu zavarovanj; Za in proti naloZbenim Zivljenjskim zavarovanjem
(Aleksander Djuratovic, dipl.ekon., financni analitik, Financ¢na hisa d.o.o.).

16.00 — 17.00 Do zmagovitega poslovnega nacrta z gibkim razvojem. Inovator ali startup podjetje
imata pri komuniciranju s potencialnimi vlagatelji tezavo. Pricakujejo namrec prepricljiv poslovni
nacrt, mladi podjetnik pa ima v rokah Sele idejo o izdelku, kve¢jemu doma izdelan prototip. Z gibkim
razvojem vlagateljem pokazemo, da poleg izdelka razvijamo tudi stabilno in rastoce podjetje. Da
osebno poznamo svoje bodoce kupce, njihove probleme in vrednost, ki jo vidijo v nasi resitvi.
Poslovni nacrt tako ne bo spisek Zelja in predvidevanj, ampak verodostojen zapis preverjenih dejstev,
v katerega je vredno investirati (Zmagovalec Start:up 2012, Vorteks d.o.o., Alexia Zrimec).

Dodatne informacije o predavanjih na: info@pcbrezice.si
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